| OKUMA

Uber uns:

Okuma Deutschland GmbH ist die deutsche Vertriebs- und Servicezentrale der Okuma Corporation,
eines weltweit fihrenden Unternehmens fir numerisch gesteuerte Werkzeugmaschinen (CNC), das
1898 in Nagoya in Japan gegriindet wurde. Wir sind der einzige Komplettanbieter der Branche: CNC-
Maschinen, Antriebe, Motoren, Encoder, Spindeln und CNC-Steuerungen werden von Okuma selbst
gefertigt. Die innovative und zuverldssige Technik von Okuma und der umfassende, regional verflgbare
Service gewahrleisten sichere, kontinuierliche und damit hochrentable Komplettldsungen fir CNC-
Werkzeugmaschinen, Software und Steuerungen. Weitere Informationen finden Sie unter
www.okuma.de.

Fur die Okuma Deutschland GmbH suchen wir Sie als motivierten
Vertriebsingenieur / AuRendienstmitarbeiter (m/w/d) Vertrieb GroZraum NRW

Vorwarts mit Kraft, Geschwindigkeit und Prazision

Sie sind technikbegeistert, schatzen Qualitat und beraten gerne ldsungsorientiert anspruchsvolle
Kunden zu passgenauen Hightech-Produkten und Serviceleistungen? Sie suchen die berufliche
Herausforderung und den Raum, sich in einer effizienten Organisation mit Teamgeist zu entfalten?

Dann werden Sie Okuma-Markenbotschafter!

Wir bieten die High-End CNC-Komplettldsungen, Sie sind das Gesicht!

Ihre Aufgaben:

e Vertrieb von Okuma-Werkzeugmaschinen und Automationslésungen im definierten
Verkaufsgebiet (GroRraum NRW)

e Professionelle Betreuung und weiterer Ausbau des bestehenden Kundenstamms

e  Akquisition von Neukunden

e Beratung und Erarbeitung kundenspezifischer Lésungen

e Aufbereitung und Prasentation von anspruchsvollen Angeboten beim Kunden

e Teilnahme an Messen

e Enge Zusammenarbeit mit den Fachabteilungen


http://www.okuma.de/
http://www.okuma.eu/

Ihre Qualifikationen:

e Abgeschlossene technische Ausbildung/Studium

e Berufserfahrung im technischen Vertrieb, idealerweise
Maschinenbau/Werkzeugmaschinen (Sales Engineer)

e Sicherer Umgang mit den géngigen Office-Anwendungen

e Fachkenntnisse in den Technologien Drehen / Frasen / Schleifen

e Gute Englischkenntnisse

e Verantwortungsbewusstes Handeln und zielorientierte Aufgabenerledigung

e Bodenstandige flexible Personlichkeit mit hoher Eigenmotivation und
Reisebereitschaft

e Ausgepragte Verkaufsorientierung und aktives Vorgehen

Unser Angebot:

e Qualitativ hochwertige Produkte

e Attraktives leistungsorientiertes Vergitungspaket

e Umfangreiche Einarbeitung

e Ubernahme eines eigenen Vertriebsgebietes mit Wachstumspotenzial und
Gestaltungsspielraum

e Privat nutzbarer Firmenwagen, Notebook, Smartphone

e Individuelle Weiterbildungsméglichkeiten

Ihre Bewerbung:

Bitte senden Sie uns lhre aussagekréaftige Online-Bewerbung gerne unter Angabe lhrer Gehalts-
vorstellung und des mdglichen Eintrittstermins an.

Wir freuen uns auf Sie.
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